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Estrategia Accés mercats madurs -

Necessitat

v' Franca i Regne Unit son els principals mercats de compra de
tecnologies sanitaries a Europa.

v' Son mercats molt madurs i complexos gue dificulten I'accés de les = o ,
empreses catalanes. - /

v' LLobjectiu del Servei es preparar les empreses per poder accedir
aqguests mercats amb més probabilitat d'exit.

v Definir estratégia individual d'internacionalitzacio.
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A qui va dirigit?

v’ Empreses amb establiment operatiu a Catalunya del sector de la Salut Digital i/o equipaments medics

v Amb producte o servei preparat per entrar al mercat amb una proposta de valor innovadora pel sector
salut a Europa

v' Experiéncia prévia internacional

v' Facturacié minima o prevista de 100.000 EUR i/o haver completat els assajos clinics
v' Es valoraran totes les sol-licituds de les empreses interessades

v' Se seleccionaran un maxim de 10 empreses per pais

v’ Seleccié empreses: Oficina ACCIO | Consultora externa
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Estructura del Servel 4

Fase 1: Assessorament expert i definicid
estratégia d’entrada

Per cada mercat prioritzat, es realitzen 3 sessions d'1 hora amb el
consultor expert de cada mercat amb acompanyament | seguiment
de l'oficina ’ACCIO. Les sessions s'estructuren en continguts
especifics:

1. Funcionament del mercat: centrat en sector public i/0 privat
segons caracteristiques del mercat.

2. Validacio de tecnologia: Encaix especific del producte/servei a
les necessitats del mercat.

3. Ruta al mercat: Definicio dels canals | passos per I'entrada
efectiva al mercat.
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Col-laboradors als mercats europeus

Franca Regne Unit

aperey SEHTA

improving heolth
increasing wealth

L es oficines exteriors d’ACCIO estaran involucrades en totes les fases del servei: |'oficina dACCIO

posara a disposicid de 'empresa participant una persona de 'equip que acompanyara | donara suport a
'empresa al llarg de totes les fases del projecte.
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Estructura del Servel 6

Fase 2: Entrada i expansio al mercat

Acompanyament de 'oficina d’ACCIO per entrar al mercat segons I'estratégia plantejada durant la fase prévia.
S’exploren i treballen diferents vies d'entrada segons les necessitats de 'empresa:

Clients finalso Oportunitats
distribuidors , d’ambit local /. [
ldentificacio | contacte amb Contacte amb la comunitat Ssggsagiir?sragzmpra Suport irjtegral pgr
potencials clients o inversora local com a font de odblica innové dora registre |/|0 estaphment
distribuidors segons perfil financament, connexions | oarames d'acceléracié amb equip propi de
requerit. coneixement, Prog ' 'empresa al mercat.
gjuts locals, etc.
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[ASSESSORAMENT ESTRATEGIC] ENTRADA AL MERCAT

Assessorament expert i definicid Servei individual | a mida a través

estratégia entrada. d’hores de consultoria
Preu bonificat:
Cost en funcio del que s'hagi
«  Franga 308€ | — definit en la fase previa

 Regne Unit 359€
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https://www.accio.gencat.cat/web/.content/01_Serveis/internacionalitzacio/Expansio-i-vendes-internacionals/doc/ACCIO-Politica-de-preus-2025.pdf

Contacta’ns!

Saskia van Brakel Silvia Vila

Consultora Oficina Regne Unit i Irlanda Consultora Assessorament Internacional
Sector Salut i Cosmetica

Oscar Marti

Director Oficina Regne Unit i Irlanda 935 524 220
svila@gencat.cat

Christophe Arnoul Passeig de Gracia, 129

Director Oficina Franga 08008 Barcelona

accio.gencat.cat
catalonia.com

Segueix-nos a les xarxes socials!
® accio_cat
@Catalonia_TI
@ linkedin.com/company/acciocat/
linkedin.com/company/invest-in-catalonia/
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