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Resposta  MD davant  de l  C -19

Les persones

EL NOSTRE EQUIP

#JuntosMasFuertes

Accions solidaries

pels més necessitats

80.000 productes

Mantenim el negoci 

SEGUIM INVERTINT



NOUS PRODUCTES

NOVES FÒRMULES

NOUS SERVEIS:

SKIN COACH

ASESORAMIENTO PERSONALIZADO

NOUS CANALS

Resposta  MD davant  de l  C -19



Resposta  MD davant  de l  C -19

H e m  c r e a t  u n a

p l a ta fo r m a

S m a r t  A g i n g  

c o m p a r t i nt

c o nt i n g u t

s o b r e :

• BEAUTY

• SPORT

• FOOD

• MIND- IDEAS A CASA

1 1 5 . 7 4 9  v iews



V i s i ó  d e  f u t u r  d e l  s e c t o r

A P R O F I TA R  L E S  O P O R T U N I TAT S

Acceleració digital:

• Ecommerce, 

• Conferències virtuals amb clients internacionals 

• Webinars amb clients i consumidors, intercalar 
congressos virtuals,… insta imatges

Replantejar les innovacions:

• Més productes d’higiene, “treballar” la mirada 
(maquillatge, tractament,…), productes més assequibles 
per col·lectius desafavorits,…



V i s i ó  d e  f u t u r  d e l  s e c t o r

A P R O F I TA R  L E S  O P O R T U N I TA T S

• Visualitzar les amenaces i reinventar-se:

• Reputació país (turisme i cosmètica)

• Flexibilitat, agilitat als canvis d’entorn

• Provable disminució del poder adquisitiu d’una part de 

la població



• Continuar amb la internacionalització obrint països

• Adaptar els llançaments i rituals de bellesa a les 
noves necessitats

• Aprofitar la digitalització del consumidor per estar 
més a prop d’ell

• Ser més sostenibles

• A nivell equip: aprofitar la gran adaptació feta per 
treballar amb eines digitals

V i s i ó d e  M D  c u r t  t e r m i n i



Com ajuda formar  par t de l  BCB?



E l  B C B  d u ra n t  e l  C o v i d

• Moltes formacions online

• Taules rodones, reunions de CEOs per analitzar la situació i 
tenir una visió de sector

• Important empenta al Marketplace per a no aturar la 
cadena de valor

• Creixement en numero de socis









MOLTES 
GRÀCIES


