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RETOS OMNICANALIDAD EN B2B

• Omnicanal
• Oferta coherente en distintos canales

• Incremento Cross & Up Selling / Share of Wallet
• Expansión geográfica
• Nuevas categorías Productos & Servicios

• Consideraciones
• ¿El producto viaja bien? 
• Diferenciación Surtido : costes logísticos y complejidad
• Diferencias Precios : Intermediarios / Traders
• Información comparativa



WEB COMPARATIVA PRECIOS & STOCKS 
IT SCOPE



RETOS OMNICANALIDAD EN B2B

• Clave: Solidez de la Política Comercial / Precios
• Rangos precios para cada producto
• Proteger márgenes a largo plazo / distintas regiones
• Recuperar inversiones 
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