Servei d'internacionalitzacio sectorial

Expansio Beauty

A}

Ven els teus productes de bellesa a Alemanya i als Estg

——

El servei Expansio Beauty t'ofereix la possibilitat d’expandir-te a dos paisSos
punters pel sector de la cosmeética com son els Estats Units | Alemanya
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Per que un Servei d'Expansio Internacional del sector Beauty?

 Per facilitar 'accés Mercats madurs com Alemanya i els EE.UU

» Mercats Madurs: A nivell de poblacid un mercat objectiu i xifra de despesa per capita del sector beauty
interessant; poder adquisitiu elevat i un ambient de negocis favorable.

» Els mercats madurs son entorns altament competitius amb una pluralitat d'oferta, nacional | internacional, que
fa dificil diferenciar-nos de la competencia ja instal-lada

Reptes del Comerc Internacional

« Efectes de la crisis del Transport internacional | de la crisis d'aprovisionament

» Reconfiguracio de les cadenes de valor globals—> cadenes de valor més properes

» Regionalitzacio del comerg—> comerg intra-blocs comercials

» La digitalitzacio—=> e-commerce, marqueting digital, xarxes socials.
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Servei Expansio Internacional Beauty

| servel dexpansio internacional la millor eina per minimitzar I'impacte en temps i recursos Necessaris

per _saber si estem preparats per accedir 0 No |, I de guina manera, en aguests tipus de mercats.

« Saber si el nostre producte/servel, | la nostra estrategia d'internacionalitzacio podra ser exitosa en un
mercat madur.

 Disposar de coneixement de mercat dAlemanya i els EEUU amb un test previ del nostre
oroducte/servel: Analisis de la competencia, volum del mercat, habits de consum, canals, qualitats...

« Coneixer els competidors locals | internacionals que operen al mercat madur, tant a nivell offine com

online.
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Servel Expansio Internacional- Sector Beauty - ALEMANYA

Fins el 10 Des. 2021

Seleccio d’'empreses
participants
(maxim 10 empreses)

FASE 1 — ASSESORAMENT ESTRATEGIC

15 Gener — 13 d’abril 2022

2 reunions virtuals (1,5
nores) d‘assessorament
personalitzat amb
consultoria espcialitzada en
canal retall,

Informe de recomanacions

per entrada al mercat

FASE 2 - ACCES AL MERCAT

19 d’Abril — 15 de juliol
2022 (extensible)

Suport en la identificacio i
presa de contacte amb
SOcCis comercials

- Clients directes

- Distribuidors

- Representants

Setembre 2022

- Reunions individuals
- Reunio agrupada

Al Generalitat
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ALEMANYA

ESSORAI\/IENT ESTRATEGIC

1a sessio:

~

- ldentificacio de 'USP de la marca

- Adaptacio del producte

- Avaluacio individual del packaging i etiquetatge

- Estrategia de marqueting (definicio del public objectiu, Storytelling, on publicar
campanyes publicitaries)

2a sessio ;

- Seleccio del canal de distribucio retail mes adequat per a 'empresa

-Pla de comercialitzacio (a traves de distribuidor, contacte directe amb el client, on-line, off-
line)

- Indicacio del pressupost del llancament del producte en el mercat alemany
\ Pricing (adaptacio del preu al mercat) /
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Caracteristigues del Servei Expansio Alemanya

= No es pot accedir directament a Fase 2 “d’accés al mercat”.

Es essencial la fase | de consultoria especialitzada personalitzada per poder definir la millor estrategia d'entrada al mercat

alemanya.
= [aFaselyll nohan de ser necessariament consecutives.

Les empreses gue necessitin fer canvis en producte o estrategia, podran accedir a la Fase 2 del programa al llarg de l'any 2022

segons ocupacio de 'Oficina Exterior .
= ['Oficina Exterior d’Alemanya estara involucrada en totes les fases del Servei.
'experta local seleccionara les empreses amb les que treballara la Fase |l del servei (canal/sector Premium o “Masstige”).

= |a Sra. Sonja Niklas és la directora general | fundadora de The Cosmetic Affiliate. L'empresa va ser fundada fa 7 anys a
Munic | esta enfocada a introduir i comercialitzar amb exit marques de bellesa emergents | de ninxol nacionals i internacionals a
Alemanya. Durant la seva trajectoria professional previa en la inddstria de la bellesa va treballar per a empreses com Estée

Lauder, Gucci Perfumes, Jil Sander i Davidoff. També va ser directora general de la marca AHAVA a Alemanya, Austria i Suissa.

» Estrategies d'entrada al mercat alemany per a empreses del sector cosmetic https://bit. v/SHJE T
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https://bit.ly/3HJ6Tjr

Serveil Expansio Internacional- Sector Beauty — ESTATS UNITS

Fins el 10 Des. 2021

Seleccio d’'empreses
participants
(maxim 10 empreses)

FASE 1 — BOOTCAMP ON-LINE
FASE 2 — BOOTCAMP PRESENCIAL

1 febrer — 30 abril 2022

6 sessions de formacio en
grup (febrer)

6 hores de consultoria
individualitzada amb una
experta sectorial. (marc i abril)

Juny 2022

4 DIES A NOVA YORK

- Sessions conjuntes
- Sessions individuals

Setembre 2022

- Reunions individuals
- Reunio agrupada

Al Generalitat
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ESTATS UNITS

FASE 2 — BOOTCAMP ON-LINE

SESSIONS GRUPALS (1h- 1h30):

Canals de comercialitzacio del sector cosmetic s USA
(Offline i Online).

Logistica (tramits, emmagatzematge, devolucions |
altres aspectes a tenir presents).

Marketing Digital a USA.

Regulacio aplicable, FDA 1 altres barreres possibles a
tenir presents.

Temes administratius i fiscals.

Tendéncies del sector, reptes. Com estar al dia,

SESSIONS INDIVIDUALS (1h)

Analisi del producte, canal comercial, competencia.,
Estrategia de penetracio al mercat. Pla de treballl,

Al Generalitat
Wl de Catalunya
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FASE 3 — BOOTCAMP PRESENCIAL

SESSIONS GRUPALS:

= Visita a empreses puntures del sector;

= Retall Tour;

= Reunid amb actors rellevants del sector: distribuidor(s),
buyer(s), altres industry leaders, ...

= Reunid amb acceleradores sector cosmetic;

=  Reunions amb proveidors de serveis locals;

= Reunid amb agencies marketing locals del sector;

= Sessio de treball amb directius catalans treballant amb
empreses americanes del sector cosmetic;

SESSIONS INDIVIDUALS:

= Store-check individuals, enfocats a les caracteristigues
empresarials i de producte de cada empresa;

= Reunions individuals amb possibles contactes comercials
(2/3) .

Fem avui 'empresa del dema
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Caracteristigues del Servei — Estats Units

 Jotes les empreses poden participar en totes les fases del servel que tindran lloc de manera
consecutiva segons el calendari previst,

* No estan incloses les despeses de viatge i organitzacio.

«  MARIA FERNANDEZ. Al llarg dels seus 8 anys en la consultora “SGN Group” a Nova York, Marina va liderar
'estrategia de marca i I'expansio en Nord-America de meés de 20 margues de moda | cosmetica europees,
com ara Rituals, Rilastil, Singuladerm i Terres D'Afrique. Marina ha liderat també l'estrategia de retall de la

marca americana Covergirl i el procés de branding | marqueting de la marca Makari de Suisse.

A@C i @ 2: ?:eartaailif:rtya Fem avui 'empresa del dema
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A qui va dirigit?

ALEMANYA

« Empresa del sector de la cosmetica amb marca propia enfocat a retail.
» Producte diferenciat o que aporti certa innovacio.

« Experiencia previa en exportacio (minim 1 mercat estranger),

« Facturacio minima o prevista de 100.000 EUR.

ESTATS UNITS

« Empresa del sector de la cosmetica amb marca propia (enfocat a retail 0 a canal professional).

» [Experiencia exportadora (minim 3 mercats).

« Facturacio minima 500.000 euros (amb capacitat per invertir temps i recursos a la seva entrada als Estats
units).

* Es valoraran totes les sol-licituds de les empreses interessades.
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Com podeu sol-licitar el Servei?

Expansié Beauty - Ven els teus productes de bellesa a Alemanya i als Estats Units

Qué ofereix? Alemanya Estats Units A qui va dirigit? Cost i sol-licitud

Tens una marca de productes de bellesa i cosmética? Ofereixes maquillatge, fragancies o productes d'higiene i
de cura personal i estas en fase d'expansio internacional? El servei Expansio Beauty t'ofereix la possibilitat
d'expandir-te a dos paisos punters pel sector de la cosmética: els Estats Units i Alemanya. el servei Expansié Beauty

Aguest servei dACCIO et proposa un recorregut amb experts locals del sector per ajudar-te a definir la millor Sollicita el servei abans del 10 de desembre

estratégia d'entrada i facilitar-te I'expansio en aquests dos mercats. Una iniciativa Unica per preparar la teva
empresa pels reptes que suposa vendre a dos mercats exigents i amb tantes oportunitats a la vegada.

El servei Expansio Beauty disposa d'un programa especialitzat per a cada mercat amb l'objectiu d'adaptar
I'estratégia de 'empresa a les demandes del pais. En tots dos casos, el recorregut esta format per tres fases per
facilitar-te I'expansi6: una fase inicial d'assessorament, una segona d'acompanyament per accedir al mercat i
una tercera de seguiment.

El servei compte amb el suport de les Oficines Exteriors dACCIO a Alemanya i els Estats Units i amb la
col-laboracié d'experts locals.

Tagradaria participar-hi? La convocatdria per accedir al servei Expansio Beauty és oberta!

Expansio Beauty

Accedeix a nous mercats amb

Expansio Beauty - Ven els teus productes de bellesa a Alemanya i als Estats Units

Servei EXpa nSié Bea UtV Qué ofereix? Alemanya Estats Units

El servei Expansio Beauty finalitza el 10 de desembre.

El cost del servei a Alemanya es de 390 euros, en la seva fase inicial dedicada a ['Assgss

segona fase és imprescindible realitzar la primera.

Per Estats Units, el cost del servei del Bootcamp on-line i el Bootcamp prd

T'agradaria participar-hi? La convocatoria per accedir al servei Expansio Bea

ACCIO

Catalonia
Trade (X Investment

w&s obertal Sol-licita’l ara o demana més informacio!

A quiva dirigit? Cost i sol-licitud

ent i de 1.350 euros en la seva tasedAccés al mercat. Per accedirala

sencial és de 1.880 euros (no inclou les despeses de viatge i d'orgahitzacio).



https://bit.ly/3l3Osfz

Moltes Gracies!

Leyre Alfonso
lalfonso@gencat.cat
Tel 667 06 01 72

Contacta’ns!

934 767 206 : :
info.accio@gencat.cat Segueix-nos a les xarxes socials!

Passeig de Gracia, 129 accio_cat

08008 Barcelona @Catalonia_Tl

accio.gencat.cat linkedin.com/company/acciocat/
catalonia.com linkedin.com/company/invest-in-catalonia/
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