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Finançament internacional

Barcelona, 12 de Juny de 2026



Negoci Internacional - Proposta de valor especialitzada

Coneixem les necessitats dels clients que operen en l’àmbit del 

negoci internacional

Empresa 

Suport

Comercial 

Especialitzat

Solucions

Digitals
Pagaments

internacionals

Operativa 

Especialitzada

Documentària

Divises 

Nous Mercats

Suport

Orientación y 

Asistencia 

Què ens demanen les empresas?

Productes COMEX

Orientació + Assistència

Transparència

Seguretat

Traçabilitat

Excel·lència en el servei

Disponibilitat 24/7

Posem a disposició de les empreses un model de relació i d’ acompanyament
en el seu camí cap a la internacionalització

Què oferim a les empreses?

Supply chain finance

Descompte internacional

Finançament IMP/EXP

Forfaiting

Factoring Internacional

Confirming Internacional

Transferències

Trade Finance

Crèdits documentaris

Remeses

Garanties

Solucions Digitals

Sabadell Forex 



No existeix un únic producte de finançament ideal per a totes les situacions. En el comerç internacional, cada operació presenta
característiques úniques: el país de destinació, el tipus de client, els terminis de cobrament i pagament, els riscos associats, etc.

Finançament Internacional

Factors a tenir en compte…

Factors a tenir en compte per seleccionar el finançament més adequat

▪ Es necessita liquiditat abans de l’enviament (prefinançament) o després
(postfinançament)? i/o Finançament a curt termini o finançament a llarg termini?

▪ Quin nivell de seguretat ofereix el comprador o el país de destinació?

▪ Cal assegurar el cobrament o mitigar riscos comercials o polítics?

▪ Existeix risc de tipus de canvi?

▪ Es pot donar suport a l’operació amb documents comercials o garanties bancàries?

Naturalesa de l’operació

Risc país o contraparte

Moneda de l’operació

Documentació i garanties
disponibles

▪ És una exportació o una importació?

▪ És una necessitat puntual o recurrent?

La correcta elecció del 
producte financer no només
permet assegurar l’èxit de 
l’operació, sinó també 
optimitzar la liquiditat, 
reduir riscos i millorar la 
competitivitat de l’empresa
en els mercats
internacionals.

Termini del finançament
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Finançament en la cadena de subministraments…

Necessitats de finançament al llarg de la cadena

EXPORTADOR      COMANDA      FABRICACIÓ                              PAGAMENT AJORNAT     COBRAMENT     IMPORTADOR 

Necessitat de liquiditat

per fabricar

PREFINANÇAMENT

Necessitat de mobilitzar

el pagament ajornat

POSTFINANÇAMENT
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ADQUISICIÓ

TRANSPORT

COMERCIALITZACIÓ

COBRAMENT
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Resultado de imagen de PICTOGRAMA EDIFICIO
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Necessitats financeres de l’importador
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Operació mitjançant la qual el banc anticipa el pagament en euros o en divises a un proveïdor estranger,
corresponent a una mercaderia o servei importat per un client titular espanyol de la importació.

A més, si opera en divises…

▪ Es possible finançar en 

qualsevol de les 19 divises que 

tenim disponibles.

▪ Amb o sense assegurança de 

canvi

Facilitat de gestió i d’accés al producte

Un cop realitzada la importació, quan l’empresa ha d’atendre un 

pagament (transferència, remesa o crèdit documentari)

Risc financer: ja existeix un compromís en ferm d’un tercer.

Related image

Habitualment curt termini (30–90 dies)

Aspectes clau:

Documentació:Pòlissa d’operacions bancàries (POB), pòlissa

específica Crediglobal o factura.

Finançament Internacional

Finançament d’importacions
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Servei de gestió de pagaments a proveïdors, als quals el banc ofereix opcionalment finançament sense recurs.

El Banc assumeix la gestió dels pagaments als proveïdors d’una empresa (ordenant de pagaments) i ofereix a aquests l’anticip de les

ordres de pagament. A més, el banc concedeix un límit de risc al client per gestionar i anticipar els pagaments als proveïdors, amb

independència del seu nivell de solvència. L'import de la línia vindrà determinat per la previsió de pagaments recurrents del client.

Finançament Internacional especialitzat

Confirming I
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Confirming II

• Millora el posicionament de l’empresa davant dels seus proveïdors, ja que ofereix finançament opcional sense recurs en condicions

òptimes.

• El producte no té cap cost per a l’ordenant pels pagaments anticipats, ja que la comissió de gestió només s’aplica als pagaments al

venciment.

• Pagaments nacionals i d’importació, en euros i en divises.

• Simplificació administrativa en la funció de pagaments a proveïdors, amb el consegüent estalvi de costos.

• Gestió on-line

• L’empresa pot finançar a curt termini els seus pagaments sol·licitant una pròrroga del venciment.. És a dir, el banc pagarà als

proveïdors al venciment de les factures (o abans, si aquests sol·liciten l’anticipació), però no carregarà el nominal de les ordres ni els

interessos al client fins que hagi transcorregut el període de pròrroga acordat.

Avantatges per a l’importador
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Confirming III

Avantatges per al proveïdor

• Obtenen finançament sense recurs, opcional i immediat, fora de les línies habituals, sense estudis previs ni necessitat de

ser clients de Banc Sabadell.

• Finançament sense increment del seu endeutament, ni CIRBE.

• Milloren els ràtios i el balanç de l’empresa, ja que es pot reduir el compte de clients, convertint-se en tresoreria, sense

augmentar l’endeutament bancari.

• L’operació no té cap cost per al proveïdor si cobra l’ordre de pagament al venciment. En cas que vulgui l’anticipació, se li

descomptarà del nominal de la factura la part corresponent als interessos més la comissió.

• Puntualitat rigorosa en el cobrament (tant anticipat com al venciment).

• Facilitat i rapidesa per obtenir l’anticipació, amb múltiples canals disponibles.

• Sense necessitat de signar contractes ni aportacions prèvies si sol·licita el finançament per telèfon o internet.



Finançament Internacional especialitzat

Confirming IV



Compra sense recurs d’un compromís de pagament a mitjà o llarg termini, documentat en instruments de pagament

negociables emesos amb venciment ajornat, que proporciona a l’exportador avantatges financers i administratius.

Finançament Internacional especialitzat

Forfaiting I

Funcionamient

• El Banc estudia el risc de l’operació de manera individualitzada. En mitjans de pagament
amb compromís de pagament per part d’una entitat financera (EEFF), el risc es basa en la
qualitat creditícia d’aquesta, com seria el cas del forfaiting de cartes de crèdit documentàries o
de pagarés avalats.

• En el cas de pagarés o lletres sense aval bancari, el risc recau en la qualitat creditícia del
deutor, i el banc procedirà a analitzar el risc d’aquest.

• En cap cas es té en consideració el risc del client, beneficiari o cedent, ja que es tracta d’una
operació sense recurs.

• Redueix el termini de cobrament.

• Incrementa la liquiditat / tresoreria i genera recursos invertibles.

• Allibera el consum de línies de finançament amb bancs, ja que

permet finançament sense endeutament. (No apareix a la CIRBE).

• Millora els ràtios de balanç.

• Finançament pel 100% de l’operació.

• Elimina primes d’assegurances comercials.

• No està condicionat per l’origen de la mercaderia.

• Simplicitat administrativa.

• Documentació mínima exigida (Oferta – Acceptació – Cessió).

• Període d’estudi i decisió reduït (Especialment amb aval bancari).

Avantatges

Característiques:

El compromís de pagament ha d’estar instrumentat mitjançant instruments comercials de
pagament irrevocables (lletres o pagarés), crèdits documentaris, garanties bancàries sobre
compromisos de pagament, etc.
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Forfaiting II

Forfaiting – Crèdits documentaris d’importació

• Prepayment offer, facilita el finançament al seu proveïdor i li ofereix la possibilitat 
d’obtenir una millora en els terminis de les seves condicions de pagament.

• A les vostres importacions amb pagament diferit mitjançant crèdit documentari, 
en el moment de la presentació conforme de documents, oferim al vostre 
proveïdor el pagament immediat i irrevocable.

▪ En general, les condicions són millors que les que el proveïdor obtindria al seu 
propi país. 



Núria Diago
Directora de Negoci Internacional Territorial
DT Catalunya – Banc Sabadell

https://www.linkedin.com/in/núria-diago-423901205
Diagonuria@bancsabadell.com

negociointernacional.bancsabadell.com

Banc Sabadell Catalunya posa a disposició dels seus clients un equip de 20 
especialistes, els/les Directors/Directores de Negoci Internacional, per a qualsevol 
consulta o dubte que tinguin en les operacions amb l’exterior.

En cas d’estar interessats en entrevista o visita, no dubteu en contactar amb nosaltres.  



Disclaimer

Aquest document elaborat per Banco de Sabadell, S.A. (a partir d’ara, el banc) té només una finalitat 

informativa. Ni aquest document ni cap part constitueixen una oferta ni poden servir de base de cap 

contracte o compromís. Per decidir sobre qualsevol operació financera, vostè ha de fer la seva pròpia 

valoració des d'un punt de vista jurídic, fiscal, comptable i/o financer, sense dependre exclusivament de la 

informació proporcionada en aquest document, i consultar, si ho creu convenient, els seus assessors en 

la matèria o buscar un assessorament independent, per determinar la idoneïtat dels productes i serveis 

financers als seus objectius personals d'inversió, situació financera i necessitats particulars, i de 

conformitat amb els documents informatius previstos per la normativa vigent. Les opinions, projeccions o 

estimacions contingudes en aquest document es basen en la informació pública disponible, obtinguda de 

fonts que es consideren fiables. El banc no assumeix cap responsabilitat davant de possibles errors en 

aquestes fonts. Aquest document constitueix una anàlisi, un estudi o una valoració del banc en la data de 

la seva realització, però de cap manera assegura que els futurs resultats o esdeveniments han de ser 

conformes amb les opinions, projeccions o estimacions que conté. El banc no en garanteix l'exactitud, 

l’exhaustivitat o la pertinència del contingut, i la informació, subjecta a canvis en qualsevol moment, pot 

ser incompleta o resumida. El banc no assumeix cap compromís de comunicar aquests canvis ni 

d'actualitzar-ne el contingut. El banc no acceptarà cap responsabilitat per les conseqüències financeres o 

de qualsevol altra naturalesa que provinguin de qualsevol utilització d'aquest document o dels seus 

continguts o de qualsevol altra manera en relació amb aquest document. En cas de conflicte entre la 

informació facilitada i els termes i les condicions d'un producte específic, prevaldran les condicions 

específiques d'aquest producte o servei. Aquest document és per al seu ús personal i està prohibit copiar, 

distribuir o citar cap informació que contingui, en qualsevol forma, sense el consentiment previ per escrit 

del banc.
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