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Necessitats de les empreses exportadores

INTERNES:

Coneixement dels mercats i el sector al país de destinació. 

Logística interna. 

Innovació

Marketing i adaptació de productes

Coneixement normatiu i legal del país

Desenvolupament del talent

2. EXTERNES: 

Cobertura de Riscos: Entitats Financeres, empreses de caució i ECAs (a Espanya CESCE). 

Logística del transport i duanes

Finançament: Proveïdors, ICO, Entitats financeres. 
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Necessitats de les empreses exportadores

Països amb risc polític i finançament local 

• Crèdit documentari confirmat + compra sense recurs

• Compra d’efectes avalats

• FIEM

• Crèdit subministrador

• Crèdit comprador

RISC D’IMPAGAMENT + NECESSITATS DE FINANÇAMENT

Paísos OCDE amb accés local al finançament
  

▪ Assegurances de caució + finançament bancari

▪ Factoring internacional (amb o sense recurs)

Quan CESCE actua per compte de  l’Estat ofereix també cobertures a les Entitats Financeres 

per a la concessió de línies: circulant, avals, inversions estratègiques i inversions a l’Exterior. 
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FIEM. Fons per a la internacionalització l’Empresa

El Fons per a la Internacionalització de l’Empresa (FIEM), es un instrument sense personalidat jurídica gestionat per la 
secretaria de Estat de Comerç i creat el 2010 amb l’objetiu d’oferir recolzamet financer oficial a la internacionalització de les 
empresas espanyoles.

FIEM ofereix diferents modalitats de finançament:

Crèdits a l’exportació.

Finançament de projectes sota esquemes de Project Finance.

Recolzament financer a la inversión directa en actius productius. 

El beneficiari del finançament ha de ser una entitat pública o privada no resident a España. 
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CRÈDIT SUBMINISTRADOR

 

El crèdit Subministrador permet a les empreses espanyoles que exporten mitjançant contractes de subministrament de béns i 
serveis, oferir finançament a mig i llarg termini als seus clients importadors, cobrant, l’empresa espanyola l’import de la 
venda al comptat, i descomptant de l’import les despeses financeres.

El banc espanyol proporciona els fons per a que l’empresa exportadora cobri amb immediatesa, mentre l’empresa importadora 
reembolsarà al banc el citat import en un termini acordat (al voltant d’uns 5 anys).

El finançament s’instrumenta mitjançant la cessió dels drets de cobrament del contracte, i sempre amb la cobertura de la pòlissa 
d’assegurança de crèdit subministrador que emet específicament CESCE. Aquesta assegurança cobreix l’exportador davant de:

Risc d’impagament del contracte, tant comercial (risc deutor) com polític (risc país)

Risc de resolució de contracte per part de l’importador (opcional)

No cobreix: Disputa comercial (emissió de certificats CESCE donant vist-i-plau a l’embarcament i riesgo legal sobre els 
documents de pagament. Per aquest motiu és necessària una Opinió Legal que l’exportador haurà de contractar (acord 
CESCE amb Ernst & Young)
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Contactes Caixabank

Mercè Matarín

Directora Negoci Comerç Exterior Empreses

mmatarin@caixabank.com 

mailto:mmatarin@caixabank.com
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