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✓ Dirigido a pymes que por su perfil específico -carácter innovador, fuerte inversión 

en intangibles o nivel de endeudamiento- afrontan mayores barreras para acceder 

a financiación.

✓ Con esta iniciativa, el ICO busca complementar al sector privado, cubriendo nichos 

de financiación desatendidos, y con plazos amplios de amortización.

✓ ICO Crecimiento también cuenta con una red de 21 asesores territoriales 

distribuidos por todo el territorio nacional. En Catalunya disponemos de 3 asesores 

territoriales que se encargarán de establecer un punto de contacto humano con las 

empresas:

➢ Zona Norte (Barcelona/Girona): Josep Aiguadé josep.aiguade-externos@ico.es

➢ Zona Centro (Barcelona/Lleida): Carlos Casanovas ccasanov-externos@ico.es

➢ Zona Sur (Barcelona/Tarragona): Carmen Morlanes carmen.morlanes-externos@ico.es

 

Financiación directa: ICO Crecimiento
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ICO Crecimiento – ¿Para quién? 3

PYME con domicilio social en España

Antigüedad mínima de 4 años

Definición de PYME:

1. Empleo < 250 trabajadores 

                 +

2. Uno de estos dos límites:

o Volumen de negocio 

(cifra de ventas) ≤ 50 M€, 

o

o Balance total ≤ 43 M€. 

✓ Si supera cualquiera de esos límites (empleo o 

ambos financieros) pasa a ser gran empresa y 

no es elegible como PYME.

✓ Grupos de empresas: para medir 

empleo/ventas/balance se debe tener en 

cuenta el perímetro empresarial.

✓ Un cambio de categoría (pasar a mediana o 

salir de PYME) se confirma cuando la empresa 

rebasa o cae por debajo de los umbrales 

durante dos ejercicios consecutivos.

Objeto de la línea:

✓ Instrumento de financiación directa 

a la pequeña y mediana empresa

✓ Préstamos a pymes cuya sede 

social, establecimiento o sucursal 

de producción o de desarrollo de 

actividad se encuentre radicado en 

España, 

✓ Para financiar el crecimiento y/o la 

internacionalización de la empresa. 



ICO Crecimiento – Requisitos de acreditación

¿Tiene la PYME cuentas anuales auditadas (obligatoria o voluntariamente) de los 2 últimos ejercicios cerrados?

 SÍ ↓ ✘ NO ↓

VIA 1 — Cuentas Auditadas

La PYME aporta estados financieros auditados de los 2 últimos 

ejercicios cerrados (auditoría obligatoria o voluntaria).

→ Puede avanzar directamente a la fase de análisis de elegibilidad 

y riesgos.

*Obligación legal de auditar (art. 263 LSC): dos ejercicios seguidos 

cumpliendo 2 de 3 — cifra de negocio > 5,7 M€; activos > 2,85 M€; 

trabajadores > 50.

VIA 2 — Sin Cuentas Auditadas

Tras superar elegibilidad y análisis de riesgo conductual, ICO deriva la 

operación a una SGR para estudio y emisión del aval. Modalidades de 

garantía válidas:

1.  Aval público ≥ 50% del nominal
     Estado soberano, empresa pública del Gobierno central o Banco Multilateral 

de Desarrollo.

2.  Aval SGR al 100% con reaval CERSA ≥ 50%
La opción más habitual. La SGR avala el 100% y CERSA reafianza ≥ 50%.

3.  Aval privado ≥ 75% del nominal
     Banco, sociedad de valores u entidad financiera bajo supervisión prudencial 

con rating grado de inversión (agencia acreditada ESMA).

  Nota VIA 1:  Aunque la PYME cuente con estados financieros auditados, ICO puede derivar igualmente la operación a una o más SGR por 

motivos de riesgo para reforzar la garantía de la operación.

★  Requisito común:  Calificación crediticia mín. categoría B (rating ICO 

≈ S&P). Rating B− o inferior → descartado.

★  Requisito común:  Pérdida esperada de la operación no superior al 

1%. Mitigable con avales, ajuste de importe o plazo.
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ICO Crecimiento — ¿Qué financia y cómo?

INVERSIÓN CIRCULANTE

Conceptos financiables:

Maquinaria, instalaciones, renovables ≤30 MWp, hardware 

TIC, intangibles (I+D, patentes, marcas, software/ERP), 

participaciones productivas, acciones propias (relevo 

generacional).

Temporalidad:

Gastos adquiridos o iniciados hasta 12 meses antes de la 

solicitud.

% financiable:

Hasta 80% del proyecto

(consultoría/rating → hasta 100%)

Plazo: hasta 10 años (2 de carencia)

Conceptos financiables:

Proveedores/servicios, nóminas/Seg. Social, existencias, 

tesorería operativa, cancelación de deuda c/p (comercial y 

financiera).

Temporalidad:

Gastos adquiridos o iniciados hasta 12 meses antes de la 

solicitud.

% financiable:

Hasta 100% del importe

Plazo: hasta 5 años (1 de carencia)

Importe mínimo a solicitar: 50.000 €

Inversión + Circulante: se pueden combinar ambas finalidades presentando dos solicitudes separadas (una por finalidad). 
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Al presentar la solicitud:

✓ Formulario online de solicitud: www.ico.es/web/ico-online/ico-crecimiento

✓ Memoria técnica (se descarga desde la plataforma)

✓ Declaraciones responsables: ayudas (de minimis/GBER), veracidad de 

datos, cumplimiento LGS/PBC-FT/ASG, etc.

Durante el estudio de la operación (entre otros, a requerimiento del ICO):

✓ Cuentas auditadas (2 últimos ejercicios) o avales alternativos del DCG.

✓ Identidad y poderes (representante y titular real).

✓ Inversión: presupuesto (si compra futura) y facturas en plazo; tasación si 

hay inmueble.

✓ Circulante: facturas/nóminas y justificantes de pago (y de cancelación de 

deuda c/p si aplica).

ICO Crecimiento – Documentación 

Simplificación administrativa y estandarización

Nota: al presentar la solicitud de financiación, de no haberse depositado aún las cuentas anuales para el último 

ejercicio cerrado, se deberán adjuntar las últimas cuentas anuales formuladas / provisionales de dicho ejercicio
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TEJIDO EMPRESARIAL

El 99% son PYMES

610.062 empresas activas

(INE-DIRCE, 1 enero 2025)

18,4% de toda España — 1ª 

comunidad en nº de empresas

Industria 5,2% · Construcción 11,8% · 

Comercio 18,9%

Fuente: INE-DIRCE 2025 / Idescat

COMERCIO EXTERIOR 2025

100.779 M€ exportados

Importaciones: 114.359,8 M€

1ª comunidad exportadora (26% del 

total español)

Récord histórico en 2025

3er año consecutivo por encima de 

100.000 M€

Fuente: Ministerio Economía 2025 / 

ACCIÓ

ESPECIALIZACIÓN 

EXPORTADORA

30,6% Química

Top productos exportados

Químico (30,6%), bienes de equipo 

(16,4%), alimentación, automoción, 

farmacéutico, textil.

Top destinos

Francia · Alemania · Italia · Portugal · 

EE.UU.

Fuente: ICEX / Idescat 2025 sep)

Catalunya cerró 2025 con un récord histórico de 100.779 M€ exportados — 3er año consecutivo por encima de 100.000 M€. ICO 

Crecimiento Exportadores complementa los instrumentos de ACCIÓ para impulsar la internacionalización del tejido PYME 

catalán. 40 Oficinas Exteriores de ACCIÓ + financiación directa ICO: una combinación potente.

ICO Crecimiento Exportadores – Catalunya 8



9ICO Crecimiento Exportadores 

Financiación 
directa ICO 

Ayuda 
combinada: 

bonificación + 
TNR

Inversión y 
resiliencia 

exportadora

Financiación Total Movilizable 

750 Millones de euros
Componente de ayuda (Tramo No Reembolsable + bonificación)

181,1 Millones de euros

Objetivo
o Mejorar el acceso a crédito de 

pymes afectadas por la 

incertidumbre del entorno 

comercial/arancelario.

o Impulsar inversión en activos 

materiales y, de manera 

prioritaria, activos inmateriales 

(intangibles).

o Facilitar liquidez vinculada al 

mantenimiento y adaptación de 

la capacidad productiva y 

apoyo a la internacionalización.

Elegibilidad
o Pymes con domicilio o actividad 

en España y antigüedad 

mínima de 4 años.

o Cuentas auditadas (2 últimos 

ejercicios) o, alternativamente, 

garantías/avales cualificados 

(p. ej., SGR con reaval 

CERSA).

o Criterio de afectación al entorno 

arancelario: exposición directa 

(>5% cifra de negocios del año 

anterior) o indirecta (cadenas 

de valor / sectores expuestos).

Condiciones del PRTR
o Cumplimiento DNSH (no 

causar perjuicio significativo).

o Prevención del fraude y 

evitación de doble financiación.

o Controles y conservación de 

documentación durante 10 

años.

Respuesta ante la incertidumbre del comercio global:
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Exposición Directa

 

[Empresas con actividad 

exterior superior al 5% de 

su cifra de negocios del 

año anterior]

Exposición Indirecta
Cadena de Suministro

[Proveedores relevantes de 
empresas exportadoras 

afectadas]

Exposición Indirecta
Cadena de Valor Global

[Empresas integradas en 
cadenas globales que 

exporten más del 30% de 
su facturación]

Criterios generales de elegibilidad de ICO Crecimiento

Criterios específicos de elegibilidad: Negocio Internacional Significativo

✓ No estar declarada en concurso de acreedores

✓ Sin recurrencia de pérdidas

✓ Al corriente de pagos con Hacienda y Seguridad Social

✓ Sin incidencia en CIRBE

✓ Rating mínimo B (ICO)

✓ PYME (Anexo I del Reglamento (UE) n.º 651/2014 de la 

Comisión)

✓ Domicilio social en España

✓ Antigüedad mínima de 4 años

✓ Cuentas anuales auditadas (o aval del 100% del Tramo 

Reembolsable de la operación otorgado por SGR)



Sectores especialmente expuestos (Acuerdo CM 15/04/2025)

BOE-A-2025-8637. Vigentes provisionalmente hasta Orden Ministerial MINECO (Estip. 6ª, punto 13.4).

★ Sectores clave en Catalunya. Anexo III = vía PROVEEDOR (tu cliente es de estos sectores, le facturas >30%).  Anexo IV = vía CADENA DE VALOR 

(tu empresa es de estos sectores, exporta >30%).

Nota: Listas provisionales. El MINECO puede ampliarlas por Orden Ministerial. Cubren prácticamente toda la industria manufacturera y el sector primario.

CNAE Sector
Anexo III

Proveedor
Anexo IV
Cadenas

★

01 Agricultura, ganadería, caza y serv. relacionados ✓ ✓

02 Silvicultura y explotación forestal ✓ —

03 Pesca y acuicultura ✓ ✓

10 Industria de la alimentación ✓ ✓ ★

11 Fabricación de bebidas ✓ ✓ ★

12 Industria del tabaco ✓ ✓

13 Industria textil ✓ ✓ ★

14 Confección de prendas de vestir ✓ ✓ ★

15 Industria del cuero y del calzado ✓ ✓

20 Industria química ✓ ✓ ★

21 Fabricación de productos farmacéuticos ✓ ✓ ★

22 Fabricación de productos de caucho y plásticos — ✓ ★

23 Fab. otros productos minerales no metálicos ✓ ✓

24 Metalurgia; fab. productos hierro, acero y ferroaleaciones ✓ ✓

26 Fab. productos informáticos, electrónicos y ópticos ✓ ✓ ★

27 Fabricación de material y equipo eléctrico ✓ ✓

28 Fabricación de maquinaria y equipo N.C.O.P. ✓ ✓ ★

29 Fab. vehículos de motor, remolques y semirremolques ✓ ✓ ★

30 Fabricación de otro material de transporte — ✓

31 Fabricación de muebles ✓ ✓

32 Otras industrias manufactureras ✓ ✓



ICO Crecimiento Exportadores — ¿Puede acceder mi PYME?

EXPOSICIÓN DIRECTA

Actividad exterior > 5% de 

facturación

Industria cárnica del Osona

que exporta embutidos y productos 

cárnicos (>45% facturación).

Bodega DO Penedès productora de 

cava

con ventas a mercados EE.UU. y 

Japón (>30% cifra de negocio).

Documentación: Declaración responsable + 

al menos un DUA (Documento Aduanero 

Único)

INDIRECTA: PROVEEDOR

Proveedor relevante de empresa en 

sector expuesto

Fabricante de envases plásticos en el 

Vallès

que suministra packaging a empresas 

químicas y farmacéuticas exportadoras. No 

exporta directamente, pero su cliente sí.

Taller de componentes de automoción en 

Martorell

que fabrica piezas para fabricantes de 

vehículos exportadores (SEAT/Cupra y su 

cadena de proveedores).

Documentación: Declaración responsable + 

facturación a empresa de sector expuesto 

(RDL 4/2025)

INDIRECTA: CADENA VALOR

Sector expuesto + exporta >30% 

facturación

Empresa química del clúster de 

Tarragona

que exporta productos químicos 

especializados (>50% ventas). Sector 

químico (CNAE 20).

Fabricante textil del Maresme

que exporta tejidos técnicos y moda 

(>40% export). Sector textil (CNAE 13).

Documentación: Declaración responsable + 

DUA que acredite exportación significativa

Catalunya cerró 2025 con un récord histórico de 100.779 M€ exportados (+0,6%). Barcelona concentra el grueso de las 

ventas exteriores. Sectores clave: químico-farmacéutico, automoción, alimentación, textil-moda, maquinaria, bienes de 

equipo.



13ICO Crecimiento Exportadores – Características financieras 

Préstamo ICO

 

Financiación directa a 

pymes para inversión y 

hasta un 30% de circulante 

vinculado al proyecto de 

inversión

Tramo No Reembolsable 
(TNR)

Hasta 30% del nominal (máx. 
200.000€ por operación) 

BONIFICACIÓN 

ADICIONAL DEL 

TIPO DE INTERÉS: 

-100 puntos básicos

Plazo de la financiación: plazo máximo de 10 años con hasta 2 años de carencia de 

principal.

Solicitud de la financiación: En la plataforma on line del ICO, www.ico.es/ico-online. 

Solicitud online, deberá firmarse electrónicamente mediante el sistema Cl@ve o 

cualquier otro sistema admitido por la Administración.  

Ventana de solicitudes hasta el 1 de julio de 2026



Condiciones especiales: Avalis Catalunya SGR

En virtud del convenio suscrito entre el ICO y Avalis Catalunya, SGR, las operaciones por importe inferior a 1.500.000€ 

que se formalicen con su garantía disfrutan de un tipo preferente:

ICO Crecimiento
(línea general)

Euríbor + 1,33%
Operaciones < 1.500.000 €

con garantía de Avalis Catalunya

ICO Crecimiento Exportadores
(con bonificación -100 pb)

Euríbor + 0,33%
Operaciones < 1.500.000 €

con garantía de Avalis Catalunya

-1,00%

Ventaja para las PYMES catalanas: si tu operación es inferior a 1,5 M€ y va avalada por Avalis Catalunya SGR, el 

tipo de interés con ICO Crecimiento Exportadores queda en Euríbor + 0,33%



Activos intangibles 

financiables

Participaciones 
empresariales y activos 
tangibles financiables

Otros gastos financiables

Ítems financiables y TNR: Especial foco en la financiación de activos intangibles

Intangibles de exportación financiables 

susceptibles de generar TNR

• Asesoramiento internacional (p.e. ICEX)

• Participación en ferias comerciales

Intangibles financiables no 

susceptibles de generar TNR

• Gastos de I+D

• Adquisición de patentes, marcas, 

derechos de autor y diseños 

industriales

• Derechos de traspaso

• Aplicaciones informáticas 

(adquisición/uso)

• Bases de datos (a/u)

• Gastos de prospección de nuevos 

mercados

• Gastos de formación de los 

empleados

• Publicidad ligada a expansión 

internacional

Proyectos de inversión financiables 

susceptibles de generar TNR

• Terrenos

• Edificios, inmuebles y construcciones

• Equipamiento informático

• Maquinaria

• Costes salariales asociados al 

proyecto durante los dos primeros 

años

Inversiones financiables no 

susceptibles de generar Tramo No 

Reembolsable (TNR)

• Participaciones empresariales para 

acceder a componentes de la cadena 

de valor

• Acciones propias

• Mobiliario

• Elementos de transporte

Susceptible de generar TNR

• Comisión upfront SGR (con límite)

No susceptibles de generar TNR

• Gastos de calificación crediticia

• Asesoramiento para solicitar la 

financiación

+ 30% 

Capital circulante



Tramo no reembolsable: Operativa básica

Ítem financiable
% 

financiable
% TNR

Asesoramiento internacional / Ferias 100% 50%

Intangibles 80% 0%

Activos fijos de naturaleza tangible menos 

mobiliario y elementos de transporte

80% 20% 

microempresas

10% resto PYMES

Mobiliario, elementos de transporte 80% 0%

Participaciones empresariales 100% 0%

Circulante (hasta un 30% del proyecto de 

inversión)

100% 0%

Gastos rating / asesoramiento para la solicitud 100% 0%

Comisión upfront SGR 100% 0,5% + 0,4% * T

Comisión de apertura / estudio + cuotas 

participativas SGR

100% 100%

✓ El préstamo se estructura en dos 
tramos: Reembolsable y No 
reembolsable

✓ El Tramo no Reembolsable opera 
como un bullet: 

• Paga intereses durante toda la 
vida del préstamo, procediendo 
ICO a su condonación si, al 
final del plazo de amortización, 
se dan las condiciones de 
condonación

• En caso de amortización 
anticipada, ICO reconoce el 
Tramo no Reembolsable por la 
parte proporcional al tiempo 
transcurrido desde la 
formalización de la operación

En caso de incumplimiento, el cliente pierde la bonificación, exigiendo ICO el vencimiento anticipado del TNR  y 
el reembolso de la bonificación de la cuota de interés

16
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EJEMPLO 1 – Cálculo del TNR (PYME)

Gasto Total

365.000 €
Inversión (activos)

300.000 €
Préstamo Máximo

395.000 €
TNR Total (PYME 10%)

70.000 €

Concepto financiado Gasto / Inv. % Financ. Máx. Financiable TNR calculado / Regla

Maquinaria
Activo tangible adquirido post-solicitud

300.000 € 80% 240.000 € 30.000 €
10% × 300.000 € (PYME, post-solicitud)

Participación en ferias
Asesoramiento internacional, post-solicitud

50.000 € 100% 50.000 € 25.000 €
50% × 50.000 € (asesoramiento/ferias)

Comisión SGR
Apertura + cuotas participativas

15.000 € 100% 15.000 € 15.000 €
100% × 15.000 € (comisiones SGR)

Circulante asociado a la inversión
30% s/ inversión (300.000 €)

— 30% 90.000 € 0 € — el circulante no genera 

TNR

TOTAL 365.000 € 395.000 € 70.000 €

✓ Límite TNR:  El TNR no puede superar el 30% del nominal del préstamo (máx. absoluto 200.000 €/operación).  En este caso: 30% × 395.000 € = 

118.500 € de techo.  TNR calculado 70.000 € → DENTRO del límite ✓



EJEMPLO 2 – Cálculo del TNR (Microempresa)

Gasto Total

465.000 €
Inversión (activos)

420.000 €
Préstamo Máximo

507.000 €
TNR Total (Microempresa 20%)

95.000 €

Concepto financiado Gasto / Inv. % Financ. Máx. Financiable TNR calculado / Regla

Maquinaria
Activo tangible adquirido post-solicitud

200.000 € 80% 160.000 € 40.000 €
20% × 200.000 € (Microempresa, post-

solicitud)

Servicios ICEX
Asesoramiento internacional, post-solicitud

20.000 € 100% 20.000 € 10.000 €
50% × 20.000 € (asesoramiento/ferias)

Software
Activo intangible — no genera TNR

100.000 € 80% 80.000 € 0 € — intangible sin TNR

Equipamiento informático
Adquirido ANTES de la solicitud — sin TNR

20.000 € 80% 16.000 € 0 € — gasto pre-solicitud no 

computa

Costes salariales
Vinculados al proyecto de internacionalización

100.000 € 80% 80.000 € 20.000 €
20% × 100.000 € (Microempresa)

Comisiones SGR
Apertura + cuotas participativas

25.000 € 100% 25.000 € 25.000 €
100% × 25.000 € (comisiones SGR)

Circulante asociado a la inversión
30% s/ inversión (420.000 €)

— 30% 126.000 € 0 € — el circulante no genera 

TNR

TOTAL 465.000 € 507.000 € 95.000 €

✓ Límite TNR:  El TNR no puede superar el 30% del nominal del préstamo (máx. absoluto 200.000 €/operación).  En este caso: 30% × 507.000 € = 

152.100 € de techo.  TNR calculado 95.000 € → DENTRO del límite ✓



Cuadro de amortización simplificado — así funciona el TNR mes a mes

Nominal del préstamo

1.000.000 €
Tramo Reembolsable (TR)

800.000 €
Tramo No Reembolsable (TNR)

200.000 €
Plazo / Tipo bonif.

60 meses · 3,00%

Mes Capital vivo (TR + 

TNR)

Amort. TR Intereses (3%/12) Cuota mensual

Mes 1
Primera cuota — capital vivo máximo

1.000.000,00 € 13.333,33 € 2.500,00 € 15.833,33 €
interés sobre TR + TNR

Mes 12
Cierre del primer año

853.333,33 € 13.333,33 € 2.133,33 € 15.466,67 €
tras 12 cuotas

Mes 30
Ecuador del préstamo

613.333,33 € 13.333,33 € 1.533,33 € 14.866,67 €

Mes 60
Última cuota del TR

213.333,33 € 13.333,33 € 533,33 € 13.866,67 €

VENCIMIENTO 200.000 € → 

CONDONADO

— 0 € (quita TNR)

✓ Así funciona el TNR:  durante los 60 meses el cliente paga cuotas sobre el capital vivo total (TR + TNR) al tipo bonificado del 3% (−100 pb). Al 

vencimiento, cumplidas las condiciones del DCG, los 200.000 € del TNR se condonan: el cliente solo devuelve el TR (800.000 €) más intereses bonificados. 

Beneficio total ≈ 230.000 € (200 K quita + 30 K ahorro intereses por bonificación)



¿Cuánto se ahorraría tu PYME con ICO Crecimiento Exportadores?

Ejemplo: Préstamo de 200.000 € a 7 años (1 año de carencia) para inversión en línea de envasado

Ejemplo ficticio ICO Crecimiento
Exportadores

Diferencia

Tipo de interés 4,75% 3,75% -100 pb

Capital a devolver 200.000 € 140.000 € (TR) 60.000 € menos

Tramo No Reembolsable (TNR) No existe 60.000 € A fondo perdido 
(cumpliendo condiciones toda 

la vida del préstamo)

Cuota mensual (tras carencia) ~3.198 € ~2.362 € ~836 € /mes

Total intereses pagados ~39.745 € ~37.558 € ~2.187 € menos

~836 €/mes
menos de cuota

60.000 €
que no devuelves (TNR)

~62.187 €
beneficio total neto

Supuestos: Euríbor 1Y = 2,25% | Margen mercado = 2,50% | TNR = 30% del nominal | Sistema francés | Cuota incluye intereses TNR. Beneficio = TNR + ahorro intereses.



Régimen de ayudas de Estado: ¿cómo me afecta? (DCG art. 29 y 29bis)

Sí, esta línea genera ayuda de Estado. El componente de ayuda tiene dos fuentes: la bonificación de 100 p.b. del tipo de interés y el 

Tramo No Reembolsable (TNR). El ICO lo calcula por ti en el momento de la aprobación.

¿Qué destino tiene tu financiación?

INVERSIÓN (maquinaria, intangibles, ferias, consultoría)

Puede acogerse a DOS regímenes (el ICO elige el más favorable):

RGEC Exención por categorías

(Regl. 651/2014)

Art. 17 — Inversión PYME
Pequeña: ≤20% costes subv.

Mediana: ≤10% costes subv.

Máx. 8,25 M€/empresa/proy.

Art. 18 — Consultoría: ≤50%

Art. 19 — Ferias: ≤50%

Máx. 2,2 M€/empresa/proy.

o

Minimis
(Regl. 2023/283)

Límite: 300.000 €

en 3 años por empresa

(grupo consolidado)

Agricultura: 50.000 €

Pesca: 30.000 €

CIRCULANTE o PARTICIPACIONES EMPRESARIALES

Solo un régimen posible:

Solo MINIMIS

General: 300.000 € / 3 años

Agricultura: 50.000 € / 3 años

Pesca: 30.000 € / ejercicio fiscal actual + 2 anteriores

No cabe acogerse al RGEC para estos conceptos (art. 29.3 DCG)

Sector agrícola/forestal: RGEC 2022/2472. Art. 14 (producción primaria): ≤65%, máx 

600.000 €. Art. 17 (transformación/comercialización): ≤65%, máx 7,5 M€.

¿Cuándo se calcula? En la aprobación de la operación. El ICO compara el tipo que te 

cobra con el tipo de referencia de la CE (Comunicación 2008/C 14/02) y actualiza a valor 

presente la diferencia + el TNR. Ese total es el Equivalente Bruto de Subvención (EBS).

En la práctica: el ICO calcula automáticamente el EBS y verifica los límites antes de aprobar. Tú solo firmas la Declaración de Ayudas (Anexo IV/V del 

DCG) en la solicitud. Si supera el límite, el ICO ajusta importe o tipo.
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